Rahmenfinanzierungen ausstattet. Parallel stellt die
—AutoBank attraktive Kredit- und Leasingfinanzie-
rungen fiir Endkunden zur Verfiigung, sodass die
“Partnerhdndler auch am ,,Point of Sale“ bestmdglich
rstiitzt werden.

kiufer zum Mobilitatsmanager

—_— , Wir wissen, worauf es im Autohausalltag ankommt*
Wahrend der Neuwagenmarkt von einem beinharten Rabattkampf unterstreicht Vorstand Gerhard Dangl die Branchen-
gepragt wird, konnen Autohéndler im Gebrauchtwagengeschaft kompetenz der AutoBank. Sie schldgt sich in der
noch individuelle Erfolgsstrategien verwirklichen: Die AutoBank individuellen Betreuung durch 8
stelltihnen den nétigen finanziellen Spielraum zur Verfiigung. Gebietsleiter ebenso nieder wie

in zeit- und ressourcensparenden

h S - I digitalen Losungen, die unter dem
f nm e p i et
lir Hindler 3

Schlagwort ,,AutoBank 4.0 zusam-
mengefasst werden. Gleichzeitig
verwirklicht die AutoBank innova-
tive Ideen, die weit iiber die Fahr-
zeugfinanzierung  hinausreichen.
Kiinftig werden Autohiuser in der
er giinstigste Preis fiir ein bestimmtes Neuwa- Lage sein, ihren Kunden komplet-
genmodell ist im Internet schnell gefunden. te Mobilitdtspakete anzubieten
Gebrauchte Fahrzeuge sind dagegen einzigartig -
entsprechend hoch sind die Ertragschancen, sofern
es gelingt einen attraktiven Bestand zusammenzu-
stellen. Die noétige Liquiditédt erhalten Héndler von Gerhard Dangel
der AutoBank, die als markeniibergreifend tétiger weif, worauf es
Spezialfinanzierer bereits knapp 200 Betriebe mit ittt
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Erhéhung von Kundenzufrie-
denheit und Loyalitét, ist Dangel
f iiberzeugt: ,,Wir helfen unseren Partnern
/ dabei, vom Produktverkdufer zum umfassenden Mo-
bilitdtsmanager zu werden.“ e (HAY)

- ein wichtiges Werkzeug zur
ankommt



