Kreditklemme,
nein danke!

Die Autobank
bekennt sich

zur Partnerschaft
mit der Kfz-
Branche,

Il:h glaube an den sanf-

Wirtschaftsauf-
schwung", sagt Mag. Mar-
tin Feith. Der in Finanz-
und Autofragen gleicher-
mafen bewanderte Vor-
stand der Autobank gibt
sich aber keinerlei Ilusio-
Der Fahrzeug-
handel sei im Gegensatz zu anderen Wirt-
schafiszweigen von einer Erholung noch weit
entfernt. Daran seien nicht zuletzt die Banken
schuld: ,Die viel beschworene Kreditklemme ist

ten

Martin Feith éffnet
die Kassa fir Hind-
lerfinanzierungen

nen hin:

AUTO & Wirtschall @ Februar 2010

Realitdt®, liest Feith seinen Managerkollegen
die Leviten: ,Fiir ein durchschnittliches dster-
reichisches Unternehmen, vor allem aber fiir ein
Autohaus, ist es enorm schwer geworden, an
Kapital zu kommen.”

Gemeinsam wachsen

Anstatt ebenfalls auf Distanz zu gehen, ver-
stiirkt die Autobank vor diesem Hintergrund
die Bemiihungen um den Fahrzeughandel. ,\Wir
niitzen die Chancen, die sich bieten, wenn an-
dere Institute irrational teuer werden oder sich
iiberhaupt aus der Branche zuriickziehen®, er-
leléirt Feith. Dies spiegelt sich in den enormen
Zuwiichsen in der Hiindlerfinanzierung wider:
Das den Betrieben zur Verfiigung stehende
Rahmenvolumen stieg 2009 von 46,5 aul 65
Millionen Euro, heuer werden rund 75 Millio-
nen angestrebt. Die Ausniitzung soll parallel
von 31 {iber zuletzt 43 auf rund 46 Millionen
Euro steigen.

wParallel zur Lagerfinanzierung wird auch das
Endkundengeschiift steigen®, kalkuliert Feith
eine Bestandssteigerung von 112,6 auf 132,5
Millionen Euro. Die strikte Konzentration auf
eine Branche soll sich fiir die Autobank auch in
Zukunft bezahlt machen. ® (HAY)
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